Jak za 5 minut zatocit ve 3 krocich

se svym predprodejnim stresem a pak s lehkosti prodat?

DECH SILNE STRANKY NABIDKA

Védome dychejte do bricha Ujasnéte si své silné stranky Méjte pripravenou neodolatelnou nabidku
* Vnimejte svoje pocity: Jaké vyzvy jste v zivoté zazili?
o co se vam nechce
o zamérte se na to, co chcete
= KLID
= PRODEJ V LEHKOSTI
= SEBEJISTOTU V PRODEJI Cim to, Ze jste je zvladli vyFesit, ustat, pfeckat? Namitka ¢. 1.
= MIT SEBEVEDOMI

1.Jaké jsou 3 nejcastéjsi namitky, obavy, strachy,
pri kterych kupujici premysli, ze nekoupi?
2.Jak na né reaguje vase nabidka?

Co neodolatelného date do nabidky?

Nadech - vydech

Jaké vase vlastnosti vam v tom pomohly? Namitka ¢. 2.

Co neodolatelného date do nabidky?

Co dalsSiho skvéle umite?

Namitka ¢. 3.

Co neodolatelného date do nabidky?

Jak muizete své silné stranky uplatnit v prode;ji?

Je ted vase nabidka takova, ze jen blazen by ji
odmitnul?
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