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KOMPLETNi SPEKTRUM ONLINE PODNIKANiI A ONLINE MARKETINGU

MARKETINGOVE NASTROJE

1.Reklama
2.Magnet (rlzné druhy)
3.Podcasty

4.Emailové sekvence s hodnotou

5.FB skupina
6.Dalsi socialni sité
7.Webinare
8.Prodejni emaily
9.Prodejni stranky
10.Minikurz ve FB skupiné
11.Ziv4 vysilani
12.Prodej tisicového produktu
13.Zivé setkavani komunity
14.Workshopy online
15.Zivé seminéafe
16.Texty do novin
17.TED Talk
18.Prednasky na konferencich
19.SEO optimalizace
20.PPC (platba za kliknuti)

PRODEJNi KANALY

1.Prodej mini produktu
2.Vstupni placeny produkt
3.Masterclass
4.FB skupina
5.DalSi socialni sité
6.Webinare
7.Prodejni emaily
8.Prodejni stranky
9.Prodej tisicového produktu
10.Mastermindy
11.Zivé setkdvani komunity
12.Workshopy online
13.Zivé seminéare
14.Vycvik Avatara
15.Bootcampy
16.Prodejni cally
17.HTP
18.Individualni konzultace
19.A/B testovani

FORMATY/TYPY OBSAHU
1.Podcasty

2.Emailové sekvence s hodnotou

3.Ziva vysilani

4.Minikurz ve FB skupiné
5.Texty do novin

6.TED Talk

7.Prednasky na konferencich
8.Prodejni cally

9.Dotaznik

10.Rozhovory
11.E-booky
12.Infografiky
13.Blogove clanky
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AKCE A UDALOSTI
1.Ziva vysilani

2.Prodej tisicového produktu
3.Mastermindy

4.7ivé setkavani komunity
5.Workshopy online
6.Zivé seminare

7.Vycvik Avatara
8.Bootcampy
9.Individualni konzultace
10.0nline kurzy a Skoleni
11.Soutéze a giveaway
12.Affiliate marketing
13.Partnerské spoluprace
14.Tajemny darek
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