Délame toho strasné moc nedulezitého —

Tydné prodat jeden mentorink —

Ziskat 50 emailt —

Denné 1 prispévek

Nejit spat, dokud se tak nestane

} Denné 1 nej Ukol pro svoje podnikani —
Vidét posuny, nebrat je automaticky —— Zapis ocenéni

Definovat si milniky —— Postupné prelévat —

BUDOVANIi DUVERY ONLINE @

Zaskrtnéte, které vyuzivate

TED VIZE
Fanpage Stories Osobni profil Zivé vysilani Fanpage Stories. Osobni profil Ziva vysilani
[ £l (] | IR O O O
Reels. Messenger Skupiny Dalsi R'i’ Messenger Skupiny Dalsi
(I O O O [] ] ] O
~ Prispévky Reels = PFispévky Reels
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Videa Shorts Vid:a Shorts
m Linkedin LinkedIn Group Lingdln LinkedanCroup
O 0 O —~
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FREKVENCE A PRAVIDELNOST

Zaskrtnéte
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Socialni sité

KOMPLETNi SPEKTRUM ONLINE PODNIKANi A ONLINE MARKETINGU

FORMATY/TYPY OBSAHU AKCE A UDALOSTI
1.Zivé vysilani

MARKETINGOVE NASTROJE ~ PRODEJNi KANALY
1.Reklama 1.Prodej mini produktu 1.Podcasty
2.Magnet (rizné druhy) 2.Vstupni placeny produkt 2.Emailové sekvence s hodnotou  2.Prodej tisicového produktu

3.Podcasty 3.Masterclass 3.Zivé vysilant 3.Mastermindy
4.Emailové sekvence s hodnotou  4.FB skupina 4.Minikurz ve FB skuping 4.Zivé setkavani komunity
5.F8 skupina 5.Dalii socialni sité 5.Texty do novin 5.Workshopy online
6.Dalii socialni sité 6.Webinafe 6.TED Talk 6.Zivé seminéfe
7.Webinare 7.Prodejni emaily 7.Prednasky na konferencich 7.Vjcvik Avatara

8.Prodejni stranky 8.Prodejn cally
9.Prode] tisicového produktu  9.Dotaznik
10.Mastermindy 10.Rozhovory
11.Zivé setkavani komunity 11.E-booky
12.Workshopy online 12.Infografiky
13.Zivé seminéfe 13.Blogové clanky

8.Bootcampy
9.Individuéinf konzultace
10.0nline kurzy a Skolent
11.SoutéZe a giveaway \
12. Affiliate marketing

13.Partnerské spoluprace

8.Prodejni emaily

9.Prodejni stranky
10.Minikurz ve FB skupiné
11.Zivé vysilani
12.Prodej tisicového produktu
13.Zivé setkavani komunity

Skrtat, ubirat —,

vizi?

Vétsinou jsme to my a ¢as pro sebe —

Pro nase nejblizsi —

Nase hodnoty —}— Cemu diky tomu fikam ANO? —/

Vyssi sebehodnota, Ze dokazu jit za tim, co chci
ja

Radka - planovani - ma plno a citi se v klidu, __J
pohodé a sebevédomé

Magnet, na ktery navazuje cesta zakaznika —— Mini — FORMAT —,
Stredni } Prodej —

| Cemu chci fict NE, abych naplnila svou denni,...

14.Workshopy online 14.Vycvik Avatara

15.Zivé seminare 15.Bootcampy

16.Texty do novin 16.Prodejni cally

17.TED Talk 17.HTP

18.PFednasky na konferencich 18.Individualni konzultace
19.SEO optimalizace 19.A/B testovani

20.PPC (platba za kliknuti)

Kompletni spektrum podnikani kouce na internetu

ZiSKAVANI KLIENTU RUCNE/NA AUTOMAT (I BEZ WEBU) @

IS komentar na ss diskuze

4x/1més. na jeden
magnet, rizné

14.Tajemny darek

podékovani a odkaz
na messenger

messenger
\__>» -zprava

/_\ systém otazek
maéte zdjem o....

Ghly pohledu
/
KONZULTACE ano/ne \
>
napiste mi email,
kam vam to poslu, p—
EMAILOVA SEKVENCE gdpr
1.email - 1. den 2. email 2.den 3. email 3.den 4. email

odkaz na magnet Rozvinuti 1z témat
- odkaz na call na

messenger

Funnel zdarma

REKLAMA - PRODEJ ZiSKAVANI KLIENTU/BUDOVANi KOMUNITY @

Reklama DOl email web

> \)’1.prudej

4x/1més. na jeden
magnet, riizné

Rozvinuti 1z témat

pozvanka ke callu

3. den 5. email - podvecer
last call to action

email web
s magnetem i
8! \__> 2.prodej

&‘ podékovani
za nakup

Ghly pohledu
PRODE]J
V LEHKOSTI /
3.prodej -
EMAILOVA SEKVENCE
) /—3;
1.email 1. den 2. email 2. den 3. email 3. den 4. email 4.den
odkaz na magnet Rozvinuti1ztémat Rozvinuti1ztémat pFimy prodej- 5. email

P.S.prodej prodej prodej objednavka skupina

S chytrymi nastroji

Veru - Essence M - Cesta zakaznika - feedback
na landing page a naslendy prodej

Jak vypada muj rocni cil —
Jak pulrocni —

Jak 3 mésice —

1 mésic —

Tyden —

Tden =

Kratké - reels —
Stredni - zivak —~

Delsi - webinar —

"Tvrdy" prodejni webinar

Zdarma/za email/za nic —

Vyhoda - jdete vidét, oznaceni, pro vsechny,

budujete duvéru

Budete mit komentare
j— Super, kdyz mate traffic

vétsi dosah

} FB profil —~
Nevyhoda nevyuzijete pro reklamu

Darek jen pro komunitu —
Bezpecné prostredi pro to jit vice do hloubky } FB skupina —/

B

Dobry nazev, dlouhodobé —— Budujete ss — YT —/

®W\ Andrea Satopletova
! / Reels-15.11.- @

Proc FB skupina.
neni pro kazdého?

Jak na FB skupinu - mit & nemit? ;-)

zakladaji skupinu
a pfitom sotva stihaji

Facebookova skupina neni pro kazdého? @ Casto se

stava, Ze lidé zakladaji skupinu, ale nemaji Cas se

dostatecné vénovat. PéCe o skupinu vyZaduje ... Zobrazit

vic

Reels

Krasny den.

Pfinasim vam radostnou novinku, ktera vam mize rozjasat vas adventni ¢as jesté

tipt na klid a Gspéch, mam pro vas pfipraveny specialni poklad — zaznam tohoto

A - " >

~ Adventni Oaza Klidu: Mofska Inspirace pro kouce -

V tomto zaznamu jsem se s vami podélila o spousty informaci, tiptl a vlastnich
zkusenosti, které vam mohou zvladnout adventni shon a jednoduse se pfiblizite k

vasim pracovnim cilam.

Emaily

kouce

adventni dny @ ?

©0s

Koucové, mentofi, terapeuti, pravodci...
Prijméte pozvani na okamzité dostupny
interaktivni webinaf na téma...

Jak se stit z obéasného HOBBY kouce

profesionalem,

rJ
1?2

ktery se koucovanim 21V

REGISTROVAT SE

Registrujte se na interaktivni webindi ZDARMA zde>>

Poznejte tato 3 tajemstvi:

[l Jak se prosadit jako koug, i kdyZz nemam kontakty?

Everwebinar

4x mésiéné - 1dejte zdarma verejné —— Vlozit celé na FB page a pozvat do skupiny —

Kdyz uz znaji pocet klientU a na jak dlouho, pak

nevédi

N

Pozvanka do skupiny - viz reels —/

Andrea Satopletova

5. prosince v15:26 - @
Uz za chvilku zacina Zivé vysilani na téma:
Adventni Oaza Kiidu: Mofska Inspirace pro

Kdo chce byt u toho %ivé se mnou a
poslechnout si moje tipy, zkuSenosti a nasét
Klid ocednu pro Eeské (mozna hektické)

Ve skuping Bohaty koug, chudy koug vysilam y
jiz za chvili 7ivé a pravideln kazdy tyden sdilim

mega hodnotné know-how jak budovat
podnikéni koue, terapeuta a dalgich
pomahajicich pracovnik.. Prijdte.

HY To se mi li) Okomentovats) Sdilet -

]— FB stranka —
Super pro publika v reklamé

udovani duvéry, nejlepsi prodeje

JAK:
Streamyard - neplacena verze/placena - vsude
Zivé

Predtocené

IDEAL:
Termin po svatcich )

Pripravte emaily —

Pozvanky, prispévky —— KDY —

Udalost na FB —

Vlozte si termin do kalendare —

ji

©
-

novy Uhel prodeje/propagace

(L

A

Napiste nazev, pozvanku, uréete termin a ¢as a

pozvéte nas

Koucovaci a psychoterapeuticky vycvik —

Na 1jsem méla, na 2. ne —— Na papir pfijmovy a splatkovy kalendar —

NADHLED

Zacileni Co mi pomohlo? —/
Zameér

Mym zacinajicim klientom —

eékdy ani z nadhledu —— Neznaji své prijmy a vydaje —

Tok penéz —

Jak na to puUjdete s jakou vizi a co pro to
udélate pred vysilanim

5 min. —/

10 min feedback, 3 z vas —

Rychlé efektivni feseni pro ziskani klientd —— Video - viz minula cast —

A ja nevédéla jak na to —

— Co spousté podnikatelum chybi —

Kolik klients maiji —/

Sbér uctenek
} Kolik za co vynakladaji

Nefesi to —— Pausal

Prosté nevi —— Vétsinou nizké nebo nerealné cile —

Klid a pohoda

| proto u¢im (a ma to mnohem vice duvodu)

Odrazi se pri praci s klienty, pri tvorbé, doma, s prodavani balicko
rodinou...

Dejte jim vanocni slevu a prodejte jim ¢ast

bali¢ku

méli konec adventu a na vanoce klid?

Vypocitejte si to a s timto zamérem pak
Nebo vam postaci vase publikum na sitich —— zvazujte, zda vyuzijete na vysilani/webinari —

reklamu

—— Nebo zvyhodnéné predplatné stalym

Vytvorte netradi¢ni nabidku, o kterou by stali a
Konkrétni neodolatelna nabidka —— zaroverni ted je ta nejvhodnéjsi doba na to ji —i— Jednoducha otazka —

vyuzit

Treba chtéji odstartovat novy rok jinak

To se mi hodné osvédcilo: Intuitivni Mentorink™

Rozdélené platby funguji pfed vanoci krasné
Cast zaplatte nyni, na druhou splatku si

Napiste i vy dol0 do komentaiU na strance vydélejte, startujeme v lednu

slovo mentorink, pokud vas to ke spolupraci se
mnou tahne (zoom komenty se ztrati)

Poslete véc dal a date véci novy smysl
Funguije to skveéle

Diky této technice jsem se poprvé dostala pres
hranici 50 tis. - vydélala jsem poprveé 90 tis.

Citila se skvéle, ze jsem udélala radost jinym

U nas to lezelo ladem —— |-
lidem

Neni lepsi doby nez je nyni —— Zapisujete si kazdou prodanou véc —— Vydélate

o PREHLED PRiJMY - VYDAJE @
MESIC:
Datum | Kdo koupil | Co koupil | Za kolik | Zbyva

Poslu vam to zitra do mailu —

FINANCNI CiL

©Andrea 42023, www.

Prijimy, vydaje

—\

'-\

—— Udélate dobry skutek —

-

Zavolejte tém, ktefi premysleli nad spolupraci —/

Cast zaplatite nyni a zbytek v lednu

Libor - zamér - chci 2 nové klienty a prodal za _)

20 tis.

Potiebovala jsem se presvédcit, ze kolem mé je
hojnost a ja si to ani neuvédomuju

Kolik chci vydélat —
A do kdy —~
Marketspace —

Minimalismus =~

—— Jednoduchy papir pFijmu a vydaju

— Seznam toho za co —/

Trénink v posledni ¢asti —/

Kolik klientU jesté potrebujete prijmout, abyste

—— Casto stadi 1 prodej balicky a je pohoda —

— PFijmy vs Vydaje —— Dalsi zpusob —

klientim —

—— Cemu véemu feknu NE —

| Nasledna recyklace - znovuvyuziti obsahu -

—t— Trénink —

— Jak dal muzete zvysit prijmy? —/

3. den 5. email
pFimy prodej - objednavka

—— Intuitivni Mentorink™ —1

Naplnéné ocekavani —

Otazky —

KDE —

PRUVODCE
LABYRINTEM
INTERNETU

opUelaii

Mgr. Andrea Satopletové, PCC

PRUVODCE LABYRINTEM
INTERNETU

Vv Jak kou&ovat na plny uvazek,

ziskat jistotu, odejit od ostatnich
projektU a délat jen na tom svém?

Jak vytézit posledni dny starého roku a ziskat nové, natésené klienty na
spole¢nou spolupraci?

A odstartovat tak novy rok s vysledky, o kterych se vam ani nezdalo?

@ KOUCUJME USPECH!

ZahFivani motoru
,;j

Jak uchopit vase koucovani

tak, aby se odlisilo od vsech
ostatnich koucu?

Jak jednoduge pomoci
nastroju zdarma koneéné naplnit
své mentorinkové a kouc¢ovaci
konzultace a vytézit tak nejsilné;si
obdobi z roku k nakupum?

— Pozornost —[
1,5 hod

— Ocekavani

,— Kdo jsem —

Pc, mobily, jedno okno, klid, obc¢erstveni

Matrix rozhodovani

\— Mentorka ——

,— Koncentrace —— Cviceni

Prvné prosté Andrea Hnizdova

Chybél mi nadhled, hodnoty, vize, téma, milniky

PCC Koucka, Psychoterapeutka, Mentorka

Sdilim tu nejvic efektivni cestu, jak ziskat
nejjednodussi cestou finance i kontakty

\— Co ja bych potrebovala pred 10 lety pfi startu —

konkrétni cile

Core message

Platit za webare, designery, seo konzultanty

apod.

Vyuzit nastroje zdarma

~— Cca 2000 hodin s klienty

— Odchod z Prahy, pusténi koucovny

\— Muz dal vypovéd v r. 2018 —

— Konkrétni postup, jak na to — R

DuUvéra - mentor, kterému podnikani skvéle
" funguje

Poznat jeho nejefektivnéjsi cestu a pak to
" prosté udélat

\__ Kdyz ja nevim, nasleduju ty, co to uz umia
prosté to udélam

[ Trapite se ve svych vztazich a nevite co s tim?

Nabizim osobnT poradenstvi a konzultace v t&chto oblastech:

* Pomoca podpora v nironych Zivotnich situacich
« Komunikace ve vztahu 3 asertivn jednant

© Krize - jak z nf vy[ft bez Gjmy -

« Seberozvoj a dusevni hygiena

« Amnohé dalsi

andrea b

Transformaci k sebelasce, rozvoji a hojnosti

774 650 053
774 650 053

774 650 053
774 650 053

774 650 053
774 650 053
774 650 053

\— dnes: PRULOM —

— SVOBODA, ale..

— Magnet - namisto 1tydne - 3

~ Online podnikani naplno

| Prijmy, které pfichazi, i kdyz ja jsem s détmi
nebo na dovolené

~ Nemoc - a my zvladneme byt mésic bez pFijmu

— ZPROCESOVAT

Meésic bez kampané

— Prijmové schody
— Sebeucta
— Odpovidajici cenotvorba

Vyuziti online prostredi pro ziskavani klientt a
" "pasivnich pHimU"

—— Aby kazdy kou¢ a terapeut v lehkosti prodaval —— Prodeje bali¢kt bez manipulace v lehkosti

Intuitivni Mentorink™
\— - Cesta zakaznika zakon&ena obracenou
psychologii prodeje

Kacka - statisticky cil - zdvojnasoben

Libor za obracena psychologie prodeje za 20
tis v jedno tydnu pfi vstupnich rozhovorech

Abych i ja mohla vydélavat statisice mési¢né

Jen jsem dodrzela véechny kroky, které mi moji
(" mentofi za ta léta sdélovali

— Analyza véeho, co jsem dosud zkousela
,— Objeveni cesty vhodnou pro kouce, terapeuty..

“— Lenka - prodeje v lehkosti

— 1.KROKY

| Navaznost a rozsireni, stejné jako véechno co
délam

Vznikne famozni pfiprava pro vyuziti starého
\— roku a start toho nového prulomového s
vysledky jako nikdy

:.1'.' Mgr. Andrea Hnizdova

m Kouink, psychoterapie, poradenstvi

Jsem potésena,

dozvidat o sobé nové véci. VSichni chceme zaéit nebo pokracovat|
v objevovani sebe sama. Zadanim svého emailu ukazujete, e se chcete|

naucit zaklady o

cheete kv@i_l

Preji krasne cteni

S laskou

vlastnostj;:@%ﬂére-tim hajeve, ze si cenite hejen sebe, ale i svého Easu, ktery)

e Vas mohu pfivitat do skupiny jedincd, jez maji chut se|

sebe-kdyéﬂ\fémf je se ;:hcefé\}'liauéit ovlddat své volni

www.andreahnizdova.cz

774 650 053

info@andreahnizdova.cz

Vi ke

& %
-pristupny.
frsupny BRAIN-BASED KOUCINK

it szt Vém bude|
Podpofim Vas ...

a mnoho ﬁiny’ch“a‘ pokojenich dni!

Andrea Hrizdovk

ve svém Zivoté?

Prvni skupina Sebekoucovani s Andreou
(Intolerance laktozy)

PORADENSTVi PREVENCE ZDRAVi
Chcete predchazet civilizaénim

chorobam a dbat o své zdravi?
Doporuéim Vam...

Dalsi letak

L P
S = =

/ L e
F L u\\»\

Mind map

Chybély mi zkusenosti a taky zkuseny
mentor-kou¢, ktery by mi rozumél

Vlasta za 1tyden vydélala 25 tis diky dobré
strategii
Pavla -well being: klid, pohoda, partnerstvi

Postupné - zaéneme tu u toho stézejniho

Vdechna témata, které vas bavi
Co bavi vase Idealni Avatary
Co bavi vasi komunitu
Analyza trhu - ideal
za 1rok, za 3,za 10
Co je vasi vizi
Aby to bylo v souladu

1 oblast/téma vyberte

Osobni a firemni vize

- natrénujete si na ném cely proces tvorby

Ktera témata jsou top
Intuitivni Mentorink™

Podklad pro marketingovy plan

Co dalsiho je na vybéru tématu problematické?
- psat efektivni obsah na socialni sité, ktery je v
souladu s core message

Matrix rozhodovani - prispévky (téma)

Uspéchy v praci

v§
[ {3/
f atnice

oy
fmi ety predcnizi

Chcete byt plné spokojeni ve svém
byznysu a v Zivoté ve véech smérech?

PSYCHOTERAPIE PRO VSECHNY
Chcete rozmotat zamotané situace

Pomohu Vam ...

Letak po svatbé

X\ Mgr. Andrea Satopletova, ACC

Certifikovana koucka a psychoterapeutka

"Podpofim Vas na cesté poznani tak,
abyste védéli kam odbotit a divérovali si,

Ze jste na spravné cesté."

Zékladem je rozhovor a spravné polozend otdzka, ktera da za tisice slov.
Ve své praci vyuzivam predevéim metody na Feseni orientovaného
a narativniho pFistupu (systemika)

a techniky vychazejici z neurovéd (Brain-based coaching).

774 650 053

www.andreasatopletova.cz
podpora@andreasatopletova.cz

Pri startu 1z 10, 10%

Moje prodeje bez pribéhu

Co nejvic prodava

Moje prodeje s pribéhy

sdilet

Mate core téma

Po praxi 30-40%

Které jsou nejsilnéjsi

Mapa Cesta zivotem @

Svatba

| Pracovni problémy
‘ A J Ted jsem tu

Otazky
Témata - vybér 1
W Stastné détstvi
Narozeni brachy
T\\ rvni laska
\/
\ | 3semna
. . \ | 2koleji
Odrazky na pribéhy K3 IC3
Trénink Smrt otce

Rozvod rodicd

30UPOH

Mapa Cesta zivotem

Které jsou ty nejsilnéjsi - co jste si mysleli a
postupné jste zjistili, ze realita/pravda je jinde

10 min

Sdileni 5 min

Ja min ¢astky do propagace

Cas a ja jako ukazatel hodnoty a duvéry

Veletrhy, kou¢ovaci zény,

Letacky, vizitky na networkingy

SS

Linkedin, FB profil, FB stranka

Anicka - cover, prodeje 70% - hodné zahrati -

Bio, cover = Jopry filtr
Sdileni

Silené zadatky Nemusi to tak byt
Ziva videa Trénink Vysilani, udalost, skupina

Rychlé efektivni feseni pro ziskani klient do
konzultaci/kurzU

Pro prispévky
Sdileni pribeéhu
Hodnotné vysilani

Budovani duvéry

0]

9 60 [6.0] [70]

i Smrt psa

Anicka, autenticky cover a jeji prvni reels

Nebo

Video

ted jeji 3 stredni Zivak

Vase pribéhy

Hela - 1 autentické téma - reels a zajisténi

Reels vstupniho rozhovoru

Prodejni webinar Naroc¢ny na chyby
Kratky zivak

Nékolikadenni zivaky

Zivé vysilani

Stredni zivak - otazky a odpovédi

10 min
Trénink

5 min feedback

Co musi obsahovat

Struktura stfedniho zivaku

1z vas dam zpétnou vzabu

Konverze 40-80%

Jakeé pribéhy jste v Zivoté zazili a chcete je

50 odrazek, které pozdéji pfi muze rozepisete

Super nazev a o ¢em to bude

Core Message Vize

Predstaveni vas a tématu

Osobni pribéh, které potvrdi vasi nabidku

Reference spokojenych klientu

Atraktivni nabidka

Jak chcete aby nazev znél
Jak pro malé dité
Popovidejte si s nim

Jak to ma predélat Obrazky neumi, text ano

Kratkeé pribéhy
Vzdélavaci obsah
Pohnutky lépe nez rady

Dukazy toho co fikate - ne jen né&jaké



